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Co-Referat

Eigenkapitalzwischenfinanzierung als 
Bindeglied der Transaktion

Windenergietage, 6. November 2019, 10:25 Uhr - 10:50 Uhr
Forum 25: Recht & Steuern & Finanzen
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Vorstellung der Referenten

Harald Zenke

■ Geschäftsführer North Channel Bank

■ Mehr als 30 Jahre Erfahrung im Bankensektor, u.a. als 

Leiter des Bereichs Corporate Finance bei der LBBW und 

CEO der KfW-IPEX Bank

Ihre Referenten

Moris Isik

■ 6 Jahre COO & Mitgründer bei greenmatch AG

■ 4 Jahre Investment Management Erneuerbare Energien

■ 2 Jahre Unternehmensberatung in M&A und Turnaround 

Management
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Eigenkapitalzwischenfinanzierung als Bindeglied der Transaktion
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4  Eigenkapitalzwischenfinanzierung mittels Rahmenkredit
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Mit greenmatch strukturieren, verwalten und vermarkten Sie Ihre Projekte in Windenergie, 

Photovoltaik, Wasserkraft und Biomasse zuverlässig und effizient.

■ Investitionen bewerten und Sensitivitäten analysieren

■ Finanzielle Performance verfolgen und Portfolios verwalten

■ Projekte auf dem digitalen Marktplatz kaufen und verkaufen

Vorstellung green[::]match

green[::]match ist eine webbasierte Finanzsoftware für erneuerbare Energien
- mehr als 3.000 Nutzer vertrauen aktuell auf den zertifizierten Standard

„Improvement is not enough, it also needs innovation.” – Amit Kalantri 

http://www.greenmatch.ch
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Als Unternehmerbank ist die North Channel Bank ein spezialisierter 
Lösungsanbieter und belegt Nischen, die andere Banken nicht füllen können
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Vorstellung North Channel Bank

■ Wir sind innovativ und agil – nach dem Motto „Grow successfully or fail fast and cheap.”

■ Wir sind für hohe Qualität, kompetente Mitarbeiter und verlässliche Lösungen 

anerkannt:

- Wir leisten einen wertvollen und nachhaltigen Beitrag für unsere Kunden und die 

Gesellschaft

- Wir sind lösungsorientiert

- Wir schaffen als Katalysator die Plattform für Wertschöpfungsketten



© greenmatch AG, Basel, 2019North Channel Bank & green[::]match - Eigenkapitalzwischenfinanzierung als Bindeglied der Transaktion

Die EK-Zwischenfinanzierung schließt die Lücke zu den herkömmlichen 
Finanzierungsinstrumenten
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Einordnung der Eigenkapitalzwischenfinanzierung

Entwicklung Planung Bauphase Betrieb

Projektentwickler/-sponsor

Projektfinanzierung

Finanzinvestoren
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Strategische Investoren

EK-Zwischenfinanzierung
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Durch den standardisierten Prozess werden auch kleinere und mittelgrosse 
Projekte für Finanzierungen attraktiv
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Von der Finanzierungsanfrage bis zur Transaktion

Finanzierungs- 
Anfrage

Eigenkapital- 
strukturierung

Finanzierung Vermarktung

▪ Projekt- 
bewertung

▪ Erstindikation 
Finanzierungs- 
konditionen

▪ Passende Finanzie- 
rungslösung 
strukturieren
▪ Versand Term 

Sheet

▪ Finanzierungs- 
verträge 
finalisieren

▪ Auszahlung der 
Finanzierung

▪ Projektvermarktung 
begleiten
▪ Strukturierung 

Langfristfinanzierung 
unterstützen

green[::]match und North Channel Bank

▪ Zusendung 
Projektunterlagen 
für Due Diligence

▪ Verhandlung über 
Konditionen

▪ Projekt in 
greenmatch 
erfassen und 
mit NCB teilen

▪ Auszahlungs- 
voraussetzungen 
erfüllen

▪ Projekt bauen und 
in Betrieb nehmen

▪ Verkaufsdokumen- 
tation erstellen

▪ Transaktion 
durchführen

▪ EK-Finanzierung tilgen

Arbeitspakete Projektentwickler
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Mit einer EK-Zwischenfinanzierung über einen Rahmenkredit können die 
Projekte bis zum idealen Verkaufszeitpunkt gehalten werden
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North 
Channel Bank

Fremdkapital 
Bank

Holding

SPV 1 SPV 2 SPV 3 SPV n

Equity 
Bridge

Gesellschafterdarlehen

Share 
Pledge

Eigenkapitalzwischenfinanzierung mittels Rahmenkredit
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Weitere Referate von green[::]match

Blockchain & Smart Contracts - eine Einführung

Tobias Bitterli, Chief Product Officer & Mitgründer

Donnerstag, 10:50 Uhr, Forum 16

Transaktionen beschleunigen mit dem digitalen Marktplatz

Matthias Stettler, CEO & Mitgründer

Mittwoch, 14:10 Uhr, Forum 19

Finanzielles Asset Controlling digitalisiert

Thomas Stahel, Consulting

Donnerstag, 17:25 Uhr, Forum 19

Besuchen Sie auch die weiteren Referate zur Digitalisierung der Finanzierung 
von erneuerbaren Energieprojekten und zum Thema Blockchain
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Die Digitalisierung bietet viele neue 
Möglichkeiten - auch bei Finanzierungslösungen!

Kontaktinformationen

Besuchen Sie uns im Anschluss am Stand 55!

Moris Isik
COO & Co-Founder

moris.isik@greenmatch.ch

+41 (0) 61 301 50 00

Harald Zenke
Geschäftsführer

zenke@northchannelbank.de

+49 61 31 66 93 0

@greenmatch

greenmatch-ag


