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Neue Märkte
Digitaler Vertrieb

Ɏ Plattformen



Neue Märkte & Digitaler Vertrieb
dank digitaler Plattformen

17:00 ς17:30 Uhr
Plattformökonomie: Warum Sie eine 
Plattformstrategie haben sollten!

17:30 ς18:00 Uhr
Sichere Zahlung (Treuhandservice) über Plattformen
(Verkauf von Altanlagen ins Ausland)

18:00 ς18:45 Uhr
aŀǊƪǘǎǘŀƳƳŘŀǘŜƴǊŜƎƛǎǘŜǊ ±ƛǎǳŀƭƛǎƛŜǊǳƴƎ Χ Řŀ ƎŜƘǘ ƴƻŎƘ ƳŜƘǊΗ

NEFINO GmbIΥ αD!a9 h±9wάΥ Mit Individualisierter WEA-Datenbank auf 
Nieten verzichten und Potenziale schöpfen!
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Gründer

Bernd 
Weidmann
Gründer & Chief Executive Officer

20 Jahre Erfahrung im Bereich Idee, Betrieb & 
Vermarktung von digitalen Plattformen
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- TEAM -

Tamara 
Brandner
Online Marketing 

Heiko Werner 
Chief Information 

Officer (CoFounder)

Hendrik 
Weidmann

Sales

Thomas Albrecht

Chief Sales Officer

Seit 25 Jahren Erfahrung im Online Marketing und 
digitalen Plattformgeschäftsmodellen





Trendsder nächsten10 Jahre

αWertschöpfungskettenwerden
sichüberPlattformenverändernά  

αҔ 50 % des Welt BIP werden
in ca. 10 Jahren überPlattformen
erwirtschaftetΗά

Prof. Dr. Holger Schmidt

Christoph Keese
Axel Springer



Plattformstrategie !
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wind -turbine.com
Global größte B2B Plattform der Windbranche

10.000+
KÄUFER & VERKÄUFER

190+
LÄNDER

15.000+
INSERATE

60.000
MONATLICHE NUTZER

> 8 Mrd. Handelsvolumen seit 2012


