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PPA – Power Purchase Agreements

 Ein PPA ist Vereinbarung zwischen einem Anlagenbetreiber/Händler 
und einem Abnehmer, in dem sich die Parteien verständigen langfristig 
Strom zu einem festgelegten Preis zu erhalten. 
Die Belieferung kann direkt in 
das Netz des Abnehmers erfolgen 
oder über den Weg des 
öffentlichen Netzes

 Gründe für den Bezug von Energie aus erneuerbaren Quellen
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Preisentwicklung
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Preisentwicklung
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PPA – Marktentwicklung

Die Nachfrage nach PPA‘s ist erheblich 
gestiegen. Die Gründe sind vielfältig

 Die RE100-Initiative – mehr als 380 Mitglieder in 175 Länder 
und mehr als 420 TWh Strombedarf. Beispiele:

 Viele Unternehmen bekommen keine Angebote für 2023 und sind 
in der Folge short. Z.B. mehr als 1.000 Kunden in Osnabrück 
(WiWo 16.09.2022) 

 Chance auf Preise mit discount to market



PPA – Vorteile und Herausforderungen

 Absicherung gegen Preis- und Volumenschwankungen
 Unterstützt Dekarbonisierung

 Erhöht Bankfähigkeit des Projektes

 Preissicherheit
 Flexibilität

 Fördert Partnerschaft

 Vollständige Marktintegration

 Nicht standardisierte Verträge
 Viele Beteiligte im PPA bedeuten lange Verhandlungen

 Partnerwahl

 Verhandlung von Vertragsbedingungen
 Wetterrisiken

 Komplexität der Risiken

 Umgang mit Struktur der Stromlieferung
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Vorteile Herausforderungen
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PPA – Vorteile und Herausforderungen
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„Spannungsdreieck“

 „Marktpreis“ vs. „Projektpreis“

 Marktliquidität und Volatilität

 Projektverfügbarkeit

 Lieferstruktur

 Laufzeit

 Bonität/Sicherheit

 „Gewinnabschöpfung“ 
und Auswirkung auf PPA‘s
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PPA – Tender der BayWa

 Hohe Nachfrage nach grünen PPAs 
mit langer Laufzeit 
 10 Jahre

 Standardisierung durch 
Ausschreibung

 Nicht warten, sondern proaktive 
Marktansprache

 Integration der erneuerbaren 
Energien in den Markt
 As forecasted
 As produced

 PV-Anlagen aus Spanien 
und Deutschland

 Lieferung virtuell und physisch 
(nur Deutschland)

 Gebot je Anlage oder Gruppe 
(Region)
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Oliver Felthaus
Head of Sale
oliver.felthaus@baywa-re.com

Vielen Dank!

Haben Sie 
Fragen?
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