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Disclaimer

Der Inhalt dieser Prasentation dient nur zu Informationszwecken. Die Autoren haben alle Informationen und Bestandteile
nach bestem Wissen zusammengestellt. Dennoch garantieren wir nicht fur die Vollstandigkeit, Richtigkeit, Aktualitat und

technische Exaktheit der in dieser Prasentation bereitgestellten Informationen und schliefen jegliche Haftung aus.









Projektentwicklung & Errichtung

von Wind- & Solarparks und Speichern

etwa die Halfte davon auch errichtet

der Projekte

weltweit — Gberwiegend in Europa




Unternehmen

Internationale Ausrichtung: Projektentwicklung in 16 Landern

Kolumbien:

vy Sudafrika
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Grundlagen Project Finance
Cashflow klassische EE-Non-Recoursefinanzierung

Vermarktungsformen:
-  EEG Tarif

- Alternative Vermarktungsformen
- PPA
- DV
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Grundlagen Project Finance
Cashflow klassische EE-Non-Recoursefinanzierung

Vermarktungsformen:
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Bankability & Komplexitat

Bankability

Voraussetzungen fir die Finanzierbarkeit unter den jeweiligen PPA-Vermarktungsmethoden (u.a.):

— * Bonitat

Vertragspartner v— 1 « Geschaftsfeld des Vertragspartners
N . Erfahru ng
- * Hohe

Vergutung v—1 + Fixpreis/variabel
N Laufzeit

+ Kuindigungsklauseln
: : v— * Preisstabilitat
Vertragssicherheit T~ Ausfallbestimmungen

Verzdgerungen IBN



Bankability & Komplexitat
Koordination und Komplexitat

PPA Strompreise
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Prifung & Kommentierung
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Bankability & Komplexitat
Koordination und Komplexitat
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Prifung & Kommentierung

Stellt auf PPA ab.
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Bankability & Komplexitat
Zu beachten beim PPA Abschluss (Lessons learned)

Thema PPA bei Auswahl der finanzierenden Bank bertcksichtigen.
Frihzeitig thematisieren und Anforderungen der Bank abfragen.

Erfahrung der Bank bertcksichtigen.

Genaue Evaluierung des Abnehmers
« Corporate vs. Utility
* Bonitat vs. Verhandlungsmacht
» Erfahren vs. unerfahren

Fallstrike beachten, unserer Erfahrung nach z.B.:

» Anlagenverfugbarkeit, Kompensation, Regelung zur Abriegelung
* Verantwortung Redispatch 2.0,
» Bilanzkreiswechsel
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Chancen und Risiken

Risiken und Fallstricke

Finanzierung scheitert:
* Abnehmer wird nicht akzeptiert.
*  Zu hohe Preisrisiken.
*  Vertragliche Themen.
* Abnehmer springt ab.
—> Problem: keine standardisierten PPA Strukturen in Deutschland.
—> Kein PPA bedeutet hier bei fortschreitender Projektreife und auch schon Baufortschritt keine Finanzierung.

Charakteristik des PPA bergen teils Risiken:
« z.B. Baseload PPA - Black Swan im Vortrag zuvor.

Ponalen (Laufzeitbeginn z.B. bei verspateter IBN)
* Risiko kann durch genug eingebautem Puffer abgeschwacht werden. Wird von Banken akzeptiert.

Zeit! Schnelle Abschlisse sonst keine Abschlisse (Preisrisiken; eigene Erfahrungen)

* GrolBe Corporates bieten oft hoch, Verhandlungen kdnnen ziehen sich ziehen, insbesondere wenn noch keine Erfahrung.

«  Utilities haben hier teils schon mehr Erfahrung - erste gemeinsame Abschlisse steigern die Geschwindigkeit.



Chancen und Anwendungsbereiche

ermoglicht Projektfinanzierung Gber PPA Laufzeit.

Stabilisierung Cashflow Uber Zuschlagsniveau. Erhéhte Projektbewertung durch finanzierendes Institut.
Erweiterung der Finanzierungsstruktur um weitere PPA basierte Tranchen moglich (aber Graustrom!).

Bereits jetzt deutlich tiberzeichnete PVA Ausschreibungsrunden der BNetzA.
Ab 2024 Obergrenze der BNetzA fiir PVA Ausschreibungen von 20 MWp.
Perspektivisch werden sich Feed-In Tarifs und Marktpreise annahern.

z.B. Schweden, Finnland...

Produkt PPA muss ankommen und alle Beteiligten missen mehr Erfahrung sammeln um Marktstandards zu entwickeln.
Vertragsstandards fur bankable PPAs = Abschluss Kombination PPA und Finanzierung = deutlich schneller und einfacher.
z.B. im Bereich der kurzlaufigen Optimierungs-PPAs sehen wir, dass Banken inzwischen Routine entwickeln.

Early Adopters habe hier Vorteile durch Erfahrungsvorsprung, der sich auch im operativen Geschaft zeigt.
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International erfolgreicher Projektierer fur Erneuerbare

Kontakt \

Johannes v. Grundherr


mailto:%20johannes.grundherr@abo-wind.de?subject=Spreewindtage%202023
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