31. WINDENERGIETAGE | 9. NOVEMBER 2023

Erfolgsfaktoren: Mehrwerte
Transaktionsberatung

ENGEL&VOLKERS INVESTMENT CONSULTING



REFERENT

Kurzvorstellung

Friher: Naturschutz, Hotellerie, Immobilien.
Heute: Transaktionsberatung rund ums Thema Wind und Solar.

Thies Leifermann, Head of Renewables
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INHALTE

Agenda

O 1 One-Stop-Shop

O 2 Mehrwerte: Betreiber
O 3 Mehrwerte: Kaufer
O 4 Prozesse

O 5 Fazit & Diskussion
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ONE-STOP-SHOP

Win-Win-Situation fiir Akteure durch professionelle Transaktion

Bedarf

Heterogene Betreiberprofile
Spezialisierte Kauferschaft
Aufwandig, unstrukturiert, intransparent

ENGEL&VOLKERS INVESTMENT CONSULTING

oo
8
One-Stop-Shop

Neutraler Dritter als zentraler Ansprechpartner
An- und Verkauf, Gutachten, Vertrage, Logistik
Namhafte, kompetente Kooperationspartner

<

Lésung

Transparenz, Sicherheit, Struktur
Fokus aufs Kerngeschaft
Leistungs-/Wertmaximierung und Nachhaltigkeit
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ONE-STOP-SHOP

Mehr als nur eine Adressdatenbank

,,Partner Add-ons*

O . O 7
e = 2

Verkaufer > Transaktionsberater < Kaufer
Vom Privatanleger und Mittelstandler Zentrale Schnitt-/Sammelstelle Vom Repoweringspezialist Uber
uber Projektentwickler Strukturierung und Koordination Weiterbetriebler und —verwerter bis
bis institutionellem Fond branchenfremden Investoren
\/

@
IS

Passendes Produkt, individuelle Services, nachhaltige Transaktion

Die sorgfaltige Analyse von WEA und Anforderungsprofil/Investitionsfokus
dient der zielgerichteten Vermarktung.

ENGEL&VOLKERS INVESTMENT CONSULTING Thies Leifermann | Erfolgsfaktoren bei der VerauBerung



BETREIBERSEITE

Potenziale heben, Aufwand minimieren

Motivationen der Verkaufer Mehrwerte fur Verkaufer

«+ Fertiggestellte Projektentwicklung + Besonderer Investorenzugang

+ Midlife-Crisis ¢ Zentraler Ansprechpartner

+ Altersbedingter Exit + Analyse der Potenziale

+ Liquidation fur (Re-)Finanzierung + Aufbereitung von Informationen

+ Portfoliobereinigung ¢ Transparente und revisionssichere Prozesse

+ Unterstutzung bei Verhandlungen

O

Analyse ihres Bestands, Entwickeln einer Strategie, Identifikation von Investoren —
wir erkennen Potenziale, finden Losungen und setzen sie um.
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KAUFERSEITE

Akquise leicht gemacht

Motivationen der Kaufer Mehrwerte fur Kaufer

+ Attraktive Investments mit sofortigem Cash Flow + Ausgewahlte Angebote

+ Portfolioaufbau o Zentraler Ansprechpartner

o Weiterbetrieb o ,Ubersetzer® Privat - Professionell

+ Standortsicherung + Beschaffung und Aufbereitung von Informationen
+ Repowering ¢ Transparente Prozesse

+ Dienstleistungen vor, wahrend und danach

O

ODb mit aktivem Suchauftrag, iiber Ankaufsprofile oder vorige Transaktionen —
wir akquirieren, strukturieren und unterstiitzen bei der Abwicklung ihrer Ankaufe.
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PROZESS

Prozesse erfolgreich steuern

|||||||
|||||
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Strukturierung Durchfuhrung Reporting > Abschluss
Individueller Aufbau des Vorbereitung und Koordination Aufbereitung und Zusammenbringen der Akteure
Transaktionsprozesses auf der Investorenansprache, Kommunikation der Ergebnisse
Anforderungen abgestimmt

zu finalen Verhandlungen bis
Deadlines und Due Diligence

als Entscheidungsgrundlage Eigentumsubergang
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PROZESS

Beispielhafter Transaktionsprozess

KW 1 KW 2 KW 4 KW 6
4 4 4 2
Mandatierung Vorbereitung Marktansprache Indikationen
Erstkontakt und Analyse, Dokumente Vermarktung und Abgabe erstes Gebot
Informationen und Listen Beratung bzw. LOI

ENGEL&VOLKERS INVESTMENT CONSULTING

KW 6-10
4

Exklusivitat
Prafung der Daten
und Q&A

KW 10
4

Verbindlichkeit
Bindendes Gebot und
Kapitalnachweis
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FAZIT & DISKUSSION

Der Erfolg der Transaktion

¥ AN =

Motivation erkannt Passende Akteure identifiziert Prozess gesteuert

Richtiges Produkt zum richtigen Zeitpunkt @ Passende Kaufer- und Verkaufergruppe ausgewahlt @ Gleichzeitig, einheitlich, Ubersichtlich, fair

O

Verkaufer: Maximaler Erlos mit Revisionssicherheit bei minimalem Aufwand.
Kaufer: Transparenz, Informationsklarheit, Schnelligkeit.
Plus: Fir alle Sonderthemen vor, wahrend und nach der Transaktion einen Partner.
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KONTAKT

[hr Ansprechpartner

Thies Leifermann

E&V Investment Consulting
Thies.Leifermann@engelvoelkers.com
Telefon +49-(0)40-36 8810162
Mobil +49-(0) 0)173-132 48 43

engelvoelkers.com/investment-consulting/windenergie

ENGEL&VOLKERS INVESTMENT CONSULTING
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