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Direktvermarktung PPA

Preisgarantie Nein Ja

Partizipation an Marktbewegung Ja Nein

Lieferverpflichtung Nein Ja

Abnahmegarantie Ja Offen 

Bilanzkreisverantwortung Nein Offen

Individuelle Vereinbarung zwischen 
Vertragspartnern

Regelt die Pflichten, Risiken und 
Rahmenbedingungen

Bieten Planungssicherheit für 
Erlöse bzw. Kosten und reduzieren 
das Risiko schwankender 
Marktpreise

Preisabsicherung in Tranchen wirkt 
Strompreiseschwankungen entgegen

Green PPA – warum sind PPAs wichtig?
Green Power Purchase Agreement (Green PPA) – grün und individuell

Erzeuger Verbraucher

Lieferversprechen
u.a.: Mengen, Qualität, Verfügbarkeit

Vergütungs- und Abnahmeversprechen
u.a.: Preisgarantie, Bonität
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Green PPA – aus der Abnehmersicht

Treiber für PPA-Nachfrage:
stabile Kostenplanung,
Dekarbonisierung,
regulatorische Vorgaben und
ESG-Anforderungen

Gekoppelte Herkunftsnachweise für die 
Strompreiskompensation sind wichtig für 
stromintensive Branchen

Branchenspezifische Nutzung:
Chemie-, IT- und Automobilindustrie nutzen PPAs 
aktiv, um Erneuerbare Energien direkt zu beziehen
Grüne Wasserstoffproduktion benötigt PPAs 
Rechenzentren haben Anforderungen des 
Energieeffizienzgesetzes (EnEfG) einzuhalten. 
Ab 2027 müssen sie zu 100% bilanziell mit grünem 
Strom betrieben werden.

Treiber und Herausforderungen für die Abnehmer
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Ziele und Bedürfnisse unterscheiden sich 
fundamental von denen von Abnehmern

Wesentliche Ziele:
Finanzierung außerhalb EEGs

Erlösoptimierung

Modelle und Strukturen für die Bedürfnisse des Anlagenbetreibers

PPA – aus der Erzeugersicht

Post EEG Ohne EEG EEG-Anlage

Ziel Weiterbetrieb Sichere 
Finanzierung 

Optimierte Erlöse

Produkt kurzfristig langfristig kurz- bis langfristig

Laufzeit 1 – 3 Jahre 5 – 15 Jahre 1 – 10 Jahre

Lieferstruktur pay as produced pay as forecasted pay as produced

Preis-Modell Festpreis, Spot oder 
MW sowie Mischform  

Festpreis Festpreis
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Bedürfnisse beider Seiten 
verstehen und zusammenführen

Aggregation und Optimierung

Mengen überwachen und steuern

Bilanzkreisverantwortung

Übernahme regulatorische Themen

HKN-Konten führen / HKNs 
übertragen

Risiken managen 

QUADRA energy als Schlüssel zum erfolgreichen PPA
Als Navigator steuert wir dezentralen, wetterabhängigen Stromerzeugung  – für eine sichere, verlässliche und nachhaltige Energieversorgung.

Erzeuger Verbraucher

Pay-as-
produced

Pay-as-
forecasted

Quadra

Lastgänge von Windpark und Industriekunde
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Wie setzt sich der Preis zusammen
Unterschiedliche Einflussfaktoren bestimmen den Preis für den PPA

Nicht nur das Marktumfeld spielt 
eine Rolle, sondern auch Struktur 
und Risikofaktoren

Lieferstrukturen:
Pay-as-produced zahlt für 
tatsächlich erzeugten Strom

Pay-as-forecasted bietet 
Planungssicherheit am Vortag 
für den Kunden, muss aber 
entsprechend prognostiziert und 
gehandelt werden 

Base-Load-Modelle benötigen 
mehr als nur Erzeugung und 
Verbrauch

PPA-Preis

Markt

Preisentwicklung

Wirtschaftswachstum 

Strukturierungskosten
(Wind zu Band)

EE-Zubau

Lieferstruktur

Risikobewertung

Verfügbarkeit

Stilllegung

Windjahr

Stromqualität

Herkunftsnachweise

Regionalnachweise
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Wind-Ausschreibung & Tarif
EE-Ausschreibungen werden aktuell überzeichnet, was Druck auf die die Tarifniveaus ausübt

Der Trend aus den PV-
Ausschreibungen erreicht den 
Windsektor

Seit Ende 2024 gibt es eine 
starke Überzeichnung und 
fallende Zuschlagswerte

Die PV-Ausschreibungen zeigen 
einen möglichen Verlauf für den 
Wind-Sektor

Zeigt sich hier 
eine Chance für PPAs?

Eingereichte GebotsmengeAusschreibungsvolumen

Gebotswert min/max
(mit Zuschlag)

Durchschnittlicher, 
mengengewichteter Zuschlagswert
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PPAs sind aktuell gegenüber Tarifen nicht wettbewerbsfähig

Kann sich das jetzt ändern?

Marktsituation: Base Preise liegen bei 
rd. 76 €/MWh
Bereinigt um die Capture Rate liegt der faire 
PPA-Werte bei 
<59 €/MWh für Onshore-Wind und
<31 €/MWh für PV.
Auktionsergebnisse Onshore-Wind lag zuletzt 
bei 65,70 €/MWh.
Höhe der Förderung über dem langfristigen 
Marktwert für PPAs.

Chancen: 
1. Abnehmer mit starkem ESG-Engagement 

und Zahlungsbereitschaft  einer Prämie über 
dem Marktpreis 

2. steigende Marktpreise und sinkende 
Auktionspreise
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Aktuelle Marktentwicklungen

Preis- und Laufzeit-Trends

kürzere Laufzeiten von ein bis zehn Jahren

Trend zu indexierte Preisstrukturen 

Industriestrompreis kann großen Anschub für PPAs auslösen.
Insbesondere wenn Nachhaltigkeit als Kriterium mit integriert wird. 

Technologische Entwicklungen

Solar- und Windprojekte dominieren 

Hybridlösungen mit Batteriespeicher gewinnen an Bedeutung

Batteriespeicher werden in PPAs integriert, 
um Versorgungssicherheit zu erhöhen und Lastspitzen auszugleichen

Der PPA-Markt wird vielfältiger und dynamischer in der Preisstruktur und bietet mehr Flexibilität
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Sprechen Sie uns an:

+49 (0)211 960 690 84vertrieb@quadra.energy
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Guardrails

Text Highlighting

If you want to highlight something, you can highlight text and use white font color. 
Please DON’T use the F Button in the Toolbar. 

If you need Text to be bold, please select the font Aptos Bold (Überschriften).

Font Family

The font family used is Aptos in the Font weights light & bold 
No other font weights are to be used in this presentation. 

Subheadlines can only be 1 line! Never two lines. 
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Toolbox
All icons can be scaled without loss of quality
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KPI
Big size
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KPI 
Medium Size
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