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Vermarktung von Batteriespeichern
Kommerzielle Optimierung und Vergutungsmodelle
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@ Markttrends

BESS sind eines der am heif3esten diskutierten Themen im
Energiebereich

...Batterie-Tsunami...

..Zombie-Projekte...

..Glucksritter...

..Windhund-Prinzip...

...Batterie-Boom...
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@ Markttrends

Baustein fur das Erreichen der Energiewende

Faktencheck

Anzahl neg. Preise DA Auktionen

Attraktive Marktkonditionen
Kontinuierlich gesunkene CAPEX und die hohe

Preisvolatilitat fihren zu gestiegenem Erléspotenzial %
ATATATATAE ot
% Netzzugang is DER Erfolgsschlussel m PR
Netzzugange sind nahezu alle bereits vergeben und AR B
werden oftmals auch nur mit Restriktionen vergeben. AT P
s EreEn
e o
- - - T s paaan
9 Batteriespeicher sind systemrelevant % Py B
Batteriespeicher kdnnen kurzfristige Ungleichheiten im oy o
System puffern und glatten zudem Preis Spikes. o] R o
S e e
9 Es braucht klare Rahmenbedingungen % Py PR
Far den Ausbau von Batteriespeichern brauchen % AT B
Investoren klare Regularien (z.B. BKZ, Netzentgelte). o] i iy i
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@ Kommerzielle Modelle

BESS bieten Entwicklern und
Investoren viele Vorteile

Potenziale

Lukrativer Stand-Alone Business Case
Die aktuell hohe Volatilitat und Preisspreads sowie
geringern CAPEX sorgen fir eine attraktive IRR.

Co-Location Upside
Co-Located BESS verbessern den Business Case
von Wind/PV und vereinfachen Netzanschluss.

RES Portfolio Hedge
BESS in einem RES-Portfolio funktionieren als
Hedge und diversifizieren das Marktrisiko.

Geschwindigkeit und Skalierbarkeit
Kurze Genehmigungszeiten und modulare
Bauweise erlauben schnelle Projektumsetzung.

DE®®
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Neben dem hohen Potenzial
gibt es aber auch Risiken

Risiken

(\ Unsichere Investmentbedingungen
Unklare Regularien bei Netzanschluss und —kosten

sorgen fr unsichere Rahmenbedingungen.

@o

Technische Risiken
@ Verspateter COD und Ausfélle haben erheblichen
)

53

Einfluss auf die Erlose.

® Komplexe Finanzierung
Die Finanzierung erfordert gesicherte

Erlosstrome Uber einen l&ngeren Zeitraum.

E

AKX Y
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@ Kommerzielle Modelle

Der Risikoappetit ist entscheidend fur die Wahl des

Vergutungsmodells

Vergutungsmodelle

Tolling

Hohe Planbarkeit fir den BESS Eigenttimer durch
stabile Cashflows

Transparente Vergleichbarkeit der Tolling Angebote
Ubernahme des Marktrisikos durch Tollingpartner

Sicherstellung der Finanzierbarkeit da Tollings als
bankability mit kreditwurdigem Tollingpartner

Ex
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Merchant

BESS Eigentimer erhalt volles Upside Potential
Marktrisiko verbleibt vollstandig bei BESS Eigentumer

Intransparente Vergleichbarkeit der Merchant
Angebote, da vom erzieltem Cashflow abhéngig

Schwierige Finanzierung der BESS Projekte aufgrund
unsicherer Cashflows

Vermarktung von Batteriespeichern

Risikoprofil

Ertragspotenzial

Marktrisiko
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@ Kommerzielle Optimierung in der Praxis

Deutschland, Hamm, Kraftwerk Westfale

RWE hat jahrelange Erfahrung in Inbetriebnahme Q1/2025
der Speicher Kommerzialisierung

140 MW /7 151 MWh
FCR, aFRR und Wholesale

@ Komplexe Optimierung

+ Es mussen viele technische Parameter berticksichtigt werden

« Die Multi-Market Optimierung benétigt umfangreichen
Marktzugang und Expertise

« Das Trading erfolgt im Milisekundenbereich, erfordert einen hohen
Grad der Automatisierung

(&) CE I

*  RWEST hat langjahrige Erfahrung in der Speichervermarktung und
hat mit ~350 MW operativ eines der groRten BESS Portfolien.

*  RWE nutzt seine starke kommerzielle Platttform auch, um externe
BESS zu vermarkten

»  Neben einigen Merchant Vertragen ist RWE einer der wenigen
Unternehmen, die bereits ein Tolling Vertrag abgeschlossen haben?
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@ Kommerzielle Optimierung in der Praxis

Die Optimierung von Batteriespeichern erfordert
umfangreiche Expertise

Multi-Market Optimierung

* Nur eine Optimierung und Vermarktung tber alle relevanten Multi-Market Optimierung
Méarkte ermdglicht die Ausnutzung des vollen BESS Wertes.

» Relevante Markte sind aktuell:

0 Regelleistung (FCR und aFRR)

0 Wholesale (Day-Ahead und Intraday)

0 R

o
s
s
@ 22 R
[~ o]

6 8

4 7
#FCR w®=aFRR #Intraday

0 Zukunftig auch Inertia und Kapazitatsmarkt

- Die Vermarktung erfolgt auf Basis von Opprtunitatskosten,
sprich die Erléserwartung des vorgelagerten Marktes.

Intraday Trading fur eine QH
« Eserfolgt eine schrittweise Vermarktung:

o Start mit Regelleistungsauktionen (Vortag 08-10 Uhr)

o Day-Ahead-Markt (Vortag 12 Uhr)

o0 Kontinuierlicher Intradaymarkt (bis 5 Min. vor Lieferung)

D-9 D-8 D-7 D-6 D-5 D-4 D-3 D-2 D-1 D

« Der finale Fahrplan wird direkt per Fernwirksteuerung an das
avg. Intraday Preis ® Buy ® Sell

Asset Ubermittelt.
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@ Kontakt
Kontaktdaten

Nils van Afferden
Originator Power Flexibilities & Batteries

RWE Supply & Trading GmbH
Commercial Asset Optimisation — CE
RWE Platz 6,45141 Essen

Mobil: +49(0)152 52735516

E-Mail: nils.afferden@rwe.com
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