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Aktuelle Herausforderungen bei der
Vermarktung von Strom uber Direktleitungen
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Der Wandel in der Windparks mit Projekte erfolgreich
Energiewirtschaft Weitblick umsetzen



Der Wandel in der Energiewirtschaft
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Status Quo der Stromvermarktung aus Windenergieanlagen (WEA)
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Der Wandel in der Energiewirtschaft

Status Quo der Stromvermarktung aus Windenergieanlagen (WEA)

Warum nicht direkt?
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Der Wandel in der Energiewirtschaft
Grunde fur den Wandel hin zur direkten Lieferung

Hohere Vergutung durch bilaterale Vertrage

Anlagenbetreiber .
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o o e Lokale Wertschopfung und Akzeptanzforderung

$ il « Erhohte Flexibilitst bei der Standortwahl

g e Umgehung von Netzentgelten und weiteren Umlagen
e Wachsende Nachfrage nach CO2-neutraler Energie
oo)
Zukunftssicherheit durch eigenstandige Vermarktung

Stromabnehmer
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Lintas
Windparks mit Weitblick

Optionen der direkten Lieferung

Lieferung uber das Netz der offentlichen Versorgung Direkte Lieferung
Rechtliche Grundlagen Rechtliche Grundlagen
» Flexibilitat ohne direkte  Direktleitung gemali3
rechtliche Einschrankungen 8 3 Nr. 12 EnWG

« Kundenanlage gemal3

| 8§ 3 Nr. 24a und 24b EnWG

Folgen Folgen

e Standortunabhangigkeit e Vermeidung von Netzentgelten

» Langfristige « Unabhangigkeit von
Planungssicherheit Marktschwankungen

e Preisgestaltung durch e Hohe Investitionskosten
Netzentgelte und Umlagen

beeinflusst




Lintas
Windparks mit Weitblick

Warum die Direktleitung (noch) kein Selbstlaufer ist

Hohe CAPEX fur Wenig Erfahrung bei Planung,

Anlagen, Trassen, Genehmigung & Vertragsgestaltung.

Trafostation, Netzanschluss. Hoher Koordinationsaufwand.

/‘ Unklar, wer Investition und Abgrenzung zwischen Netz und

RISK Betriebsrisiken tragt. Direktleitung oft unklar
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Windparks mit Weitblick

Warum die Direktleitung (noch) kein Selbstlaufer ist

Hohe CAPEX fur Wenig Erfahrung bei Planung,
Anlagen, Trassen, Genehmigung & Vertragsgestaltung.
Trafostation, Netzanschluss. Hoher Koordinationsaufwand.

Unklar, wer Investition und Abgrenzung zwischen Netz und
Betriebsrisiken tragt. Direktleitung oft unklar
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Energy as a Service Development as a Service
EaaS DaaS
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Wie wird aus
Theorie Praxis”’



Projekte erfolgreich umsetzen

Development as a Service

e Projektentwicklung, Planung, Genehmigung

e Technisches & rechtliches Know-how von Lintas

e Eigentum bleibt beim Kunden

e |deal fur Unternehmen, die investieren wollen, aber

keine Entwicklungsressourcen haben
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Projekte erfolgreich umsetzen

Energy as a Service

o Wir tragen die Investitionskosten
o Stromlieferung im Contracting-Modell
o Keine Kapitalbindung beim Kunden

e Langfristige Preis- und Versorgungssicherheit
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Projekte erfolgreich umsetzen

Mehrwert fur alle Betelligten

Zusammenfassung Warum alternative Vermarktung?
e Steigende Vermarktungsoptionen und lukrativer Markt e Hohere Renditen und stabile Einnahmen
e Wachsende Nachfrage von Industriekunden und e Flexibilitat und Marktunabhangigkeit
Kommunen e Nachhaltige Marktpositionierung und
o Effiziente Umsetzung durch Modelle wie Daa$S & EaaS Innovationsvorsprung

e Erfullung wachsender Nachfrage nach CO,-
neutralem Strom

e Hohere Akzeptanz durch lokale Wertschopfung



Kommen wir ins Gesprach.

Nemanja Katic

Projektingenieur Energielosungen

c +49 44192 51 39-253

www.lintas-greenenergy.de

e n.katic@lintas-greenenergy.de

@ Alter Stadthafen 3b, 26122 Oldenburg




