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Optimierung der Wirtschaftlichkeit und des
Ertragspotenzials in der Vermarktung

Viele Jahre Erfahrung in
der Sicherung von Flächen
und der Entwicklung von
„Greenfield“- und
„Repowering“-Projekten

Flächensicherung &
Projektentwicklung

Expertise im Engineering
und in der Beschaffung
mit starkem Fokus auf
Standardisierung,
Kostenoptimierung und
Kapazitätssicherung

Engineering &
procurement

Planung und
Fertigstellung
komplexer Projekte
termingerecht und
innerhalb des Budgets.

Bau &
Inbetriebnahme

Direktvermarktung und
PPA. Strukturierung
individueller Lieferverträge
sowie Vermarktung von
Flexibilitäten

Kommerzielle
Optimierung

Nach Ablauf der
Garantie übernehmen
unsere eigenen Teams
den Wartungsservice.
Wir sind Experten für
Repowering-Projekte

Betrieb, Service &
Repowering
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Direktvermarktung &
Route-to-Market

PPA Flexibilität PSA

• Monatsmarktwert

• EPEX-Spotpreis

• Wechseloption
zwischen
Vermarktungsformen

• BESS Tolling-
Agreement

• Co-Located Batteries
(Solar und Wind)

• neg. SRL aus Wind

• neg. SRL aus Solar*

RWEST verfügt über ein

~ 47 TWh Absatzportfolio
in Deutschland

~ 27 TWh mit Industriekunden

~ 20 TWh mit Stadtwerken

• Long-Term PPA

• Short-Term PPA

• Individuelle
Vertragsstrukturen
(kurzfristig/langfristig)
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Ihr Partner in der Direktvermarktung und PPA
Zugang zur grünen kommerziellen Plattform der RWEST

P
ro

d
uk

te

Investment Grade Rating
Baa2 (Moody's) und BBB+ (Fitch)
mit stabilem Ausblick



Kurzfristige marktbasierte Strategien zur Erlösoptimierung
Preisfixierung von Short-Term PPA – Vorbereitung und Timing

49/23/2025

Preis-Fixierung
von Short-Term PPA
(Festpreis)

• Profitieren von Marktpreisschwankungen und dem richtigen Timing für die Preisfixierung
• Vereinbarung eines Preisfixierungsfaktors (Capture Rate) bzw. einer Zielpreisorder
• RWEST beobachtet den Markt und unterbreitet ein entsprechendes Angebot mit Zielpreis
• Frühzeitige Datenübermittlung und Besprechung des Vertragsinhaltes, um Marktchancen

jederzeit nutzen zu können - Klärung des Rahmens um jederzeit transagieren zu können!
• Gesellschafterzustimmung und Entscheidungsfähigkeit sicherstellen
• Marktnahes Live-Preisgestaltung mit kurzer Bindungsfrist

Strategie Beschreibung

PPA für 2026 (Upstream)

Fixierungsfaktor
Capture Rate:73% (Fixierungsfaktor)
Limit-Order für PPA: 72,00 €/MWh

Marktpreis in Feb 2025
Preis CAL 2026: 98,00 €/MWh

Vertragspreis
Festpreis Strom: 71,54 €/MWh
Festpreis GoO: 0,90 €/MWh
Festpreis gesamt : 72,44 €/MWh

Preisfixierung

Page 4

Sh
or

t-
Te

rm
Sh

or
t-

Te
rm



9/23/2025

Strategie Beschreibung

Strukturierte
Direktvermarktung

Vergütung zum Spotmarktpreis mit der Möglichkeit zur Preissicherung über Standardprodukte am
Terminmarkt – unter Beibehaltung der vollen Preisgestaltungsfreiheit, um von Bewegungen am
Terminmarkt zu profitieren

• Der Abrechnungspreis für produzierte Einspeisemengen und Ausfallarbeiten ist der
volumengewichtete Durchschnittspreis aller Spot- und Terminmarktmengen

• Der Anteil der Spot- und Terminmarktmengen kann individuell oder als unverbindliche
Planmenge in Form einer volumen- oder wertneutralen Absicherung (Hedge-Pfad) festgelegt
werden

• Differenzen/Strukturmengen werden zu Spotmarktkonditionen abgerechnet

• RWEST trägt das gesamte Prognose- und Imbalance-Risiko

• Volle Transparenz über das RWE VIEW-Portal und umfassende Marktberichte

Zeitraum (jährlich, vierteljährlich, monatlich)

Tatsächliche Erzeugung

Standardprodukte, die über den Terminmarkt bei
RWEST verkauft werden

negative Strukturmenge: Überschreitende Menge
bzw. Differenz zwischen gesamtverkaufter Menge
und Einspeisemenge
positive Strukturmenge: Unterschreitende Menge
bzw. Differenz zwischen gesamtverkaufter Menge
und Einspeisemenge bzw. Ausfallarbeit

Seite5Direktvermarktung & Short-PPA

Kurzfristige marktbasierte Strategien zur Erlösoptimierung
Strukturierte Direktvermarktung und Hedging
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69/23/2025

Live-Daten-Anbindung

• Benachrichtigung bei Nichtverfügbarkeit
• Benachrichtigung über BWE-Schnittstelle oder

Emsys-Betreiberportal
• Meldung durch TBF oder Portfoliomanagement

Nichtverfügbarkeit

• Live-Datenanbindung für vollständige
Transparenz und Prognosegenauigkeit

• Reduzierung der Imbalance-Kosten
• Fast correction bei Anlagenausfall
• Überwachung und Monitoring für den

Anlagenbetrieb

• Vollständige und einheitliche Datenbasis für
Angebote

• Bereitstellung von Trainingsdaten für die
Prognose vor Lieferbeginn

Daten

Fernsteuerung

• Technisch uneingeschränkte Abschaltbarkeit mit
maximaler Flexibilität im Day Ahead - & Intraday – Markt
durch 15-minütige Abschaltungen ermöglicht optimale
Erlöse & geringere Vermarktungsentgelte

• Vorteilhafter als reine EEG §51 – Abschaltungen
• Volle Entschädigung der Ausfallarbeit (inkl.

Marktprämie / GoO), außer bei EEG §51 – Abschaltungen
• Allerdings: Einschränkungen bei älteren Anlagen, d.h.

technische Restriktionen (Vermeidung von Verschleiß)

Page 6Direktvermarktung & Short-PPA

Kurzfristige marktbasierte Strategien zur Erlösoptimierung
Transparenz und Flexibilität als Voraussetzung
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RWEST als zentrale Counterparty
und Portfolio-Manager zwischen
der Erzeugungs- und Absatzseite
übernimmt die Strukturierung und
trägt Imbalance- und Preisrisiken

47 TWh Absatzportfolio der
RWEST in Deutschland,
bestehend aus Industriekunden
und Stadtwerken
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Langfristige Strategien zur Preisabsicherung mit PPA
RWEST als zentrale Counterparty und Portfoliomanager

PPA ermöglicht stabile
Einnahmen und bessere
Finanzierungsbedingungen auch
bei Projekten ohne Förderung

Sell-side
(Projektentwickler

& Investoren)

Sell & Buy-side
RWE Supply & Trading

Buy-side
Corporates
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Pay-as-Produced für Strom und GoO

Fix-Preis Strom + GoO in €/MWh

1-3 Jahre (short-term PPA), 5 bis 15 Jahre (long-term PPA)

Mindestverfügbarkeit (Jahresvolumen) bei long-term PPA

Vergütung der Ausfallarbeit zum Vertragspreis

SolarOffshore windOnshore wind

Technologieträger

Struktur

Preis

Laufzeit

Min.-Verfügbarkeit

Nicht-VerfügbarkeitenMeldungen

RWEST VIEW portalTransparenz

100% der installierten Leistung oder auch TrancheKapazität

25 September 2025

Ausfallarbeit

Langfristige Strategien zur Preisabsicherung mit PPA
Beispiel für typische PPA-Vertragsstruktur
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10-Jahres-PPA für einen
neuen Onshore-Windpark
in Italien mit Sofidel

2-Jahres PPA mit 100 GWh
für BMW aus einem
Portfolio aus
Laufwasserkraftwerken
entlang der Isar und Lech

10-jähriges PPA mit
Volkswagen aus einem PV-
Park mit 170 GWh (link)

Zwei 15-jähriges PPA
mit Microsoft aus zwei
Onshore Windparks in
Texas mit einer Leistung
von 446 MW

10-jähriges PPA mit
Lafarge Zement über 110
GWh aus dem 132-MW-
Windpark Polska III

10-Jahres PPA aus einem
Windpark  mit Molson Coors

5–15-Jahres PPA mit
Deutsche Bahn aus den
Offshore Windparks
Amrumbank und
Nordsee Ost

15-Jahres PPA mit Honda
aus einem 120 MW
Windpark in Oklahoma

10-jähriges PPA mit Asahi
80 GWh pro Jahr aus
Windparks im Norden
Polens inkl. Lech Nowy
Staw

Route-to-Market-
Optimierung PPA für
erstes RWE-
Batterieprojekt in Irland

10-Jahres PPA mit
Freudenberg Gruppe aus
Solarpark Tramm Göthen,
Mecklenburg

20-Jahre 150 MW
Renewable PPA mit
TVA/Facebook aus
einem Hybrid-Asset
Solar/Batterie in
Tennessee

PPA
Home outline

Langfristige Strategien zur Preisabsicherung mit PPA
Beispiel für PPA-Transaktionen von RWEST
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Ansprechpartner und Kontakt

Fabian Förster
Senior Manager Asset Origination
RWE Supply & Trading GmbH

+49-201-5179-1360

Fabian.Förster@rwe.com

Martin Haag
Originator & Asset Manager
RWE Supply & Trading GmbH

+49-201-5179-5673

Martin.Haag@rwe.com



Legal disclaimer

The information herein is made available solely for informational purposes. Nothing in this presentation, either express or
implied, shall, or shall be construed to, create any legally binding obligation or is to be construed as investment advice, a
solicitation or an offer to buy or sell any securities or related physical or financial commodities or to otherwise make any
investment.

All information is believed to be reliable but is not guaranteed as being accurate, current, complete or error free. Neither
RWE Supply & Trading GmbH nor the RWE Group may be held liable for any direct, indirect, consequential or other losses or
damages arising out of or in connection with the use of information or quotations. Any liability in cases of wilful misconduct
or gross negligent acting remains unaffected. This presentation may contain forward-looking statements regarding the
future development of the RWE Group and its companies as well as economic and political developments. These statements
are assessments that RWE has made based on information available to the company at the time this document was
prepared. In the event that the underlying assumptions do not materialise or additional risks arise, actual performance can
deviate from the performance expected at present. Therefore, RWE cannot, and does not intend to, assume any
responsibility for the accuracy of these statements.

The information herein is subject to copyright laws and may not be reproduced, distributed or otherwise commercially
exploited in any manner without the permission of RWE Supply & Trading GmbH.

Page 1125
September
2025


