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RWE ist erfahren als Entwickler, Betreiber und Vermarkter
Kommerzielle Aspekte der Regulatorik heute und in Zukunft

Viele Jahre Erfahrung in 
der Sicherung von Flächen 
und der Entwicklung von 
„Greenfield“- und 
„Repowering“-Projekten

Flächensicherung & 
Projektentwicklung

Expertise im Engineering 
und in der Beschaffung 
mit starkem Fokus auf 
Standardisierung, 
Kostenoptimierung und 
Kapazitätssicherung

Engineering & 
procurement

Planung und 
Fertigstellung 
komplexer Projekte 
termingerecht und 
innerhalb des Budgets.

Bau &
Inbetriebnahme

Direktvermarktung und 
PPA. Strukturierung
individueller Lieferverträge
sowie Vermarktung von 
Flexibilitäten

Kommerzielle 
Optimierung

Nach Ablauf der 
Garantie übernehmen 
unsere eigenen Teams 
den Wartungsservice. 
Wir sind Experten für 
Repowering-Projekte

Betrieb, Service & 
Repowering
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Verpflichtende Direktvermarktung
• Anlagen ≥100 kW (Neuanlagen ab 01.01.2016), Pflicht zur Direktvermarktung
• Anforderungen: Markteinbindung, Daten, Prognosen, Risikomanagement

Marktprämienmodell & Vergütung
• Vergütung über Marktprämie (Marktwert + „Marktprämie“ = AZW)
• Sonstige Direktvermarktung (Keine „Marktprämie“ aber „GoO“)
• Merchant Market: Spotmarkt, Monatsmarktwert, Short-/Long-Term PPA
• Optierung zwischen „MPM“ und „sonstiger DV“ 

Produktions- & Preisrisken
• Schwankende oder negative Preise belasten Rentabilität und Finanzierung
• Prognosen erstellen und Imbalance managen
• Entwicklung der Marktwerte und Shape 

Fernsteuerbarkeit & Netzintegration
• Technische Anforderungen: fernsteuerbar & netzkonform
• Flexibilität und Abschaltung bei negativen Preisen
• Fernsteuerbarkeitsnachweis

Aspekte Direktvermarktung & Vergütung

Auszug aktueller regulatorischer Rahmenbedingungen und 
deren Einfluss auf die Vermarktung von EE-Anlagen (1/2)

• BNetzA Zuschlagswerte (low / high)                                                             
2024: 7,33 ct/kWh  / 2025: 7,00 → 6,83 → 6,57 ct/kWh

• Cash-Flow basierte Projektfinanzierung erfordern PPA im illiquiden 
Tenor (7-15 Jahre Laufzeit) 

• PPA aus Post EEG-Anlagen mit 1-3 Jahren Laufzeit

• RWE Absatzportfolio als grüne kommerzielle Plattform für PPA                                                             
~27 TWh Industrie und  ~ 20 TWh Stadtwerke

• Herausforderungen im Umgang mit kleinteiliger Erzeugung 

• Hohe Anforderung an Standardisierung und Automatisierung

• Größenkriterium und Auswahl Direktvermarkter

Aktuelle Herausforderungen

• Negative Preise 2024: 457h vers. 2025 (01-08): 453h

• Anforderung an Prognose und Intraday 24/7 Optimierung

• Einfluss Shape (zeitl. Verteilung P) </> Marktwert (Erlös je MWh)

• Anforderung an Flexibilität (Abschaltung bei negativen 
Preisen) vers. technischer Restriktionen

• Kompensation von Ausfallarbeit durch RWE ist Standard

• Fristen für Nachweis Fernsteuerbarkeit beachten §10b EEG 
Strafzahlungen nach § 52 EEG
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Akteure & Marktbedingungen
• Beauftragung eines Vermarkters ist Standard
• Kleinere Betreiber: höhere Anforderungen  (Bonität, Mindestgröße)
• Betreiber entwickeln neue Strategien (Hedging/Trading/Absatzportfolio)

Übergang Alt- zu Neuanlagen (Post-EEG-Anlagen, Ü20)
• Weiterbetrieb vers. Repowering
• Vermarktungsstrategien  (z.B. Short-Term PPA)
• Frühzeitige Planung entscheidend

Datenmeldung und Reporting
• MaStR
• EIV
• REMIT

Bereitstellung von Flexibilität & New-Business
• Vermarktung Regelleistung u. Regelarbeit (neg. aFRR aus Wind)
• (Co-Located-) Batteries
• RFNBO konforme PPA (Wasserstoff) und Power-to-X

Aspekte Akteure, Weiterbetrieb & Flexibilität

Auszug aktueller regulatorischer Rahmenbedingungen und 
deren Einfluss auf die Vermarktung von EE-Anlagen (2/2)

• Anforderung an Bonität und Rating (Sicherheiten)

• Betreiber/Asset-Manager werden zum Stromhändler

• Aufwand für Vermarktung und Abwicklung bei kleinen Anlagen 
genauso hoch wie bei größeren Anlagen

Aktuelle Herausforderungen

• Fernsteuerbarkeit §10b EEG
• Strommengen §76 EEG

• Zusätzliche Erlösquellen z.B. Regelleistung aus Wind

• Nutzung von Netzanschlusskapazität (UW) mit Batterien

• RFNBO-konforme Lieferung mittels PPA

• Anforderungen laut BImSchG, BauGB u. Landesbauordnung

• Weiterbetriebsgutachten 1-2 Jahre vorher

• Weiterbetrieb und Vermarktung bis kurz vor Rückbautermin

• Sonstige-DV: Short-Term PPA, Marktwert, zzgl. GoO

• Anforderung an Mitteilungspflichten und Fristen (Pönalen)

• Kommerzielle Bedeutung von Nicht-Verfügbarkeitsmeldungen

• Vermarkter übernimmt Meldungen wie z.B. Fernsteuerbarkeit 
oder Marktrolle des EIV

• Stammdaten
• Nicht-Verfügbarkeiten
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Kontakt

Fabian Förster

Senior Manager Asset Origination

RWE Supply & Trading GmbH

+49-201-5179-1360

Fabian.Förster@rwe.com

Michael Herr

Reg. Affairs EU & Germany

RWE Offshore Wind GmbH

+49-174 6411427

Michael.Herr@rwe.com
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Legal disclaimer

The information herein is made available solely for informational purposes. Nothing in this presentation, either express or 
implied, shall, or shall be construed to, create any legally binding obligation or is to be construed as investment advice, a 
solicitation or an offer to buy or sell any securities or related physical or financial commodities or to otherwise make any 
investment.

All information is believed to be reliable but is not guaranteed as being accurate, current, complete or error free. Neither  
RWE Supply & Trading GmbH nor the RWE Group may be held liable for any direct, indirect, consequential or other losses or 
damages arising out of or in connection with the use of information or quotations. Any liability in cases of wilful misconduct  
or gross negligent acting remains unaffected. This presentation may contain forward-looking statements regarding the 
future development of the RWE Group and its companies as well as economic and political developments. These statements 
are assessments that RWE has made based on information available to the company at the time this document was 
prepared. In the event that the underlying assumptions do not materialise or additional risks arise, actual performance can 
deviate from the performance expected at present. Therefore, RWE cannot, and does not intend to, assume any 
responsibility for the accuracy of these statements.

The information herein is subject to copyright laws and may not be reproduced, distributed or otherwise commercially 
exploited in any manner without the permission of RWE Supply & Trading GmbH.
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