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Wer sind wir?



Wir sind ihr kompetenter Partner für
BESS-Projekte von A-Z
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 INTILION wurde 2019 als strategisches Carve Out aus der HOPPECKE-
Unternehmensgruppe gegründet, um alle Lithium-Ionen-Aktivitäten in einem Unternehmen
zu bündeln und die Energiewende mit stationären Speichersystemen voranzutreiben.

 Durch unsere Wurzeln blicken wir so auf 95 Jahre Erfahrung in der elektrochemischen
Energiespeicherung für industrielle Anwendungen nach höchsten Qualitätsstandards
zurück.

 Wir verstehen uns als System-Integrator im Bereich BESS mit dem Fokus auf ganzheitliche
Beratung, Planung, Umsetzung und Service von Energiespeicherprojekten von 1 -
150MWh.

 Europaweit haben wir bereits mehr als 800MWh an Speicherprojekten umgesetzt – unser
Fokus liegt auf dem DACH-Raum.

 Gemeinsam mit 100 Mitarbeitern am Standort in Paderborn sorgen wir dafür, dass wir
unsere Kunden in allen Phasen des Projekts unterstützen.



Kurzes Stimmungsbarometer...
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Wer von Ihnen beschäftigt sich aktuell aktiv mit dem Thema
"Energiespeichersysteme"?

Wer von Ihnen plant aktuell oder in näherer Zukunft die mögliche
Umsetzung eines BESS-Projekts?



Die 4 Säulen eines
Batteriegroßspeicher
Projektes
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Ziel des heutigen Vortrags: Wir wollen grundlegende
Aspekte eines BESS-Projekts aufzeigen und die
wichtigsten Elemente durchleuchten!
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Ich habe eine Fläche in der Nähe eines
Umspannwerkes oder auf einem ehemaligen

Industriegelände – und jetzt?

???
Worauf muss ich bei der Auswahl der richtigen

Lage achten?

Was brauche ich für einen Bauantrag? Wer ist
die zuständige Behörde?



Standortbewertung

Stromkarten & SNAP

• Entfernung zum potenziellen
Netzanschluss

• Schnelle & unverbindliche
Netzanschlussprüfung

• Kabelwege und
Nachbargrundstücke

Naturschutz

• Liegt eine Art von
Schutzgebiet vor
(Naturschutz,
Gewässerschutz, …)

• Nähe zu Gewässern und
Wälder
(Überschwemmungsgebiete
und Brandschutz)

Bautechnik

• Bodenbeschaffenheit,
Zuwegung, Kranstellplatz
und Kurvenradien

• 200t Kran und 45t LKW

• 36t Batteriecontainer

Lärmschutz

• Gebietseinstufung und
Flächennutzungspläne

• Entfernung zu relevanten
Immissionspunkten (z.B.
Wohngebiet)

Tools:
 SNAP, freie Stromkarten

dvpl.enery

Tools:
 GEOportal, Abfrage bei der

Stadt / Gemeinde

Tools:
 Bebauungspläne,

Schallimmissionsprognosen

Tools:
 Bodengutachten,

Bauvoranfrage



Checklisten, Tools & Leitfäden

Bodenfestigkeit, Zuwegung, Kabelwege

Beschaffenheit des Standortes

Freie Netzkapazität geprüft / reserviert

Entfernung zu den nächsten Immissionspunkten auf
Grundlage des Baubauungsplans

Schutzgebiete prüfen

Lageplan als dwg-Datei

Informationen zum Netzanschluss (falls bereits vorhanden)

Anwendung (Stand-Alone, Co-Location, Grünstrom, …)
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Damit wirklich auch kein Punkt vergessen wird...



Genehmigung /
Bauvoranfrage
• Checklisten

• Dokumentenpakete für die
Anlage, den Brandschutz und
Gewässerschutz

• Gemeinsames
Behördenmanagement

Bauantrag /
Bauplanung
• Datensatz für Bauplaner /

Architekten

• Flächenplanung inkl. Zuwegung
und Kranstellplätze

• Fundamentpläne

• Erfahrung der Bauleiter

Tools &
Dienstleistungen
• Schallimmissionsprognosen

und nachgelagerte
Detailstudien

• Schallreduktionsmaßnahmen

Partnernetzwerk
• Fachplaner für Brandschutz

• Fachplaner für Gewässerschutz

• Schallgutachter

• Bauingenieure für BESS-
Bauanträge
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Greenfield Projekte

Oftmals größere Systeme (> 30 MWh) möglich, da selten platzkritisch

Weniger Anforderungen an den Lärmschutz

Oftmals wenig Infrastruktur (Netzanschluss als auch Zuwegung)

Umwelt- und Naturschutz kann problematisch sein

Brownfield Projekte
Oftmals bestehende (ungenutzte) Netzanschlüsse (v.a. hinsichtlich BKZ)

Bodenbeschaffenheit und Infrastruktur oftmals vorhanden

Oftmals „netzfreundlicher“ (Stromspeicherung in Verbrauchernähe)

In urbanen Regionen Lärmschutzanforderungen

Eher kleinere Speichersystem (2 MWh bis 20 MWh)
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Wie mache ich eine grobe Abschätzung von
Investition vs. Erlösmodell im Kontext von

Rendite und Amortisation?

Mit welchen Betriebskosten muss ich
zusätzlich rechnen? Wie sieht es mit

Rückbau/Repowering aus?

Was ist die optimale Anwendung des
Speichers?



Batteriespeicher können sowohl Standalone als auch in der Co-Location
betrieben werden
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„Quasi“ FTMCo-Located/HybridStandalone

• Netzzugang als kritisches Element für
Umsetzung (Backlog, Verzug, BKZ)

• Nutzung von Infrastruktur durch
kaufmännisch-technische Bilanzierung

• EE und BESS teilen sich den Netzanschluss /
BESS und EE werden ganzheitlich optimiert

• Teilnahme an Wholesale-Märkten und
Regelleistung

• BESS nimmt vollständig am Wholesale-Markt &
der Regelleistung teil

 Nutzung bestehende Kapazitäten Direkte Anbindung an den Flexibilitätsmarkt



Dimensionierung der Speicher: Zukünftige Entwicklung

 Stündliche & mehrstündige Preisdifferenzen:

 2- bis 4-Stunden-Speicher können über längere Zeiträume Energie
aufnehmen und gezielt in Peak-Preisphasen einspeisen.

 Vorteilhaft für Day-Ahead-Arbitrage oder Peak Shaving.

 Aktuell: Optimum der Erlöse ergeben sich aus der Kombination von
Regelleistung und Spotmarkt

 Langfristige Entwicklung:
 Mit mehr erneuerbaren Energien steigen mehrstündige Preisschwankungen
 größere Speicher (2–4h) werden attraktiver

 Batteriespeicher mit 3–4 Stunden Kapazität könnten Gaskraftwerke als
Spitzenlastkraftwerke ersetzen

 Entstehung zusätzlicher Geschäftsmodelle, wie Momentanreserve,
Blindleistung, Schwarzstart
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Entwicklung der AttraktivitätHaupt-ErlösquellenSpeichergröße

Sättigung des FCR-Markts,
nur kurzfristige
Preisdifferenzen nutzbar

Primärregelenergie (FCR),
Intraday-Arbitrage1h-Speicher

Bessere Nutzung von
Strompreis-Spreads

Intraday- & Day-Ahead-
Arbitrage, aFRR2h-Speicher

Höhere Preisunterschiede
durch EE machen längere
Speicher attraktiver

Day-Ahead-Arbitrage, Peak
Shaving, Netzdienstleistungen3h-Speicher

Steigende Volatilität und
Kapazitätsmärkte könnten
4h-Speicher profitabel
machen

Ersatz von
Spitzenlastkraftwerken,
längere Arbitrage,
Netzdienstleistungen

4h-Speicher

Aktuell im Fokus



Profit Share, Floor, Tolling: das passende Erlösmodell wählen
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Januar Februar März April

Erlös Kunde Profit Share Trader

Risikoprofil Erlöspotential

Januar Februar März April

Erlös Kunde Ausgleichszahlung Profit Share Trader

Risikoprofil Erlöspotential

Januar Februar März April

Erlös Kunde

Risikoprofil Erlöspotential

Mindest-
vergütung

Fully Merchant

 Volle Partizipation an
Erlösmöglichkeiten

 Keine Risikoabsicherung

 Profit Share mit dem Trader*1

Floor

 Volle Partizipation an Erlösmöglichkeiten

 Risikoabsicherung durch festen Mindest-
Erlös

 Profit Share mit dem Trader*1

Tolling

 Fester Betrag der durch den Trader
gezahlt wird

 Keine Partizipation an Erlösmöglichkeiten

 Planbarer Cash Flow

*1: Höhe des Profit Share variiert je nach Trader und Vertrag



Welche Unterlagen benötige ich, um die
Netzanträge richtig auszufüllen?

Wie nutze ich bestehende Netzanschlüsse?

Wie erhöhe ich die Ernsthaftigkeit der
Netzanfrage?



Netzanträge – Der Weg zum Netzanschluss
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Bestehende Netzanschlüsse

• Geplante UWs

• Co-Location

• Ungenutzte
Netzanschlusskapazitäten (bspw.
durch Fertigungsauslagerung)

Die richtige Größe

• „Kleinere“ Speicher werden
schneller genehmigt

• SNAP und Stromnetzkarten nutzen

• Abgleich der Erzeugung und
Verbrauch

Der richtige Antrag

• Herstellerinformationen nutzen

• Hoher Detailierungsgrad, um
Schleifen zu umgehen

• Ernsthaftigkeitsnachweise



Ernsthaftigkeit der Netzanfrage
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Richtigkeit

Vollständig ausgefüllte
Anträge auf Grundlage

von Hersteller-
informationen

Pachtverträge &
Bauvoranfrage

Pachtverträge und ein
positiver

Bauvorbescheid sind
oftmals

Voraussetzung

Zertifikate

• Einheitenzertifikate
der Wechselrichter

• Netzverträglichkeit
TR3 Bericht

• Komponenten-
zertifikat des EZA-
Reglers

Regelkonzept

• EZA-
Regelungskonzepte
(v.a. bei Co-Location
und
Hochspannung)

• Fernwirktechnik

technische
Infos

• Messkonzepte

• Schutztechnik

• Bestandsanlage
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Wie stellt man die Finanzierbarkeit sicher?

Warum macht sowas nicht jede Bank?

Wie gestalte ich die Finanzierung meines
Projekts? (EK vs. FK)



Anforderungen der Finanzierer an die BESS-Projekte sind divers und noch nicht
standardisiert
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Wichtige Aspekte in der Due Diligence:

 Garantiekonzept

 Beteiligte Parteien (Trader, Integrator, Service-Anbieter,
EPC)

 Teilweise Erlösgutachten von renommierten Dritten
nötig (bspw. afry, enervis, aurora)

 Wirtschaftlichkeitsanalyse in der worst case
Betrachtung

 Baugenehmigung

 Netzanschlusszusage

 Pacht-/Kaufverträge der Fläche

 Technische Auslegung & Lieferant

Sicherheitsanforderungen:

 Zugriff auf das Finanzierungsobjekt

 Abtritt der Erlöse (Globalzession)

 Dienstbarkeit im Grundbuch

 Vorlage eines langfristigen
Grundstückspachtvertrages;

 Eintrittsrecht für die Bank oder einen von ihr zu
benennenden Dritten in den
Vermarktungsvertrag oder Abtretung der Rechte
daraus.

 Eintrittsrecht für die Bank oder einen von ihr zu
benennenden Dritten in den mit INTILION
abzuschließenden Wartungsvertrag oder
Abtretung der Rechte daraus.

Finanzierungsumfang:

 Unterschiedliche Mindestanforderungen der
Banken (einige setzen Mindestgrößen fest,
aufgrund umfangreicher DD)

 Überregionale Banken starten oft bei 5
Mio. FK-Anteil aufgrund umfangreicher
Due Diligence

 Lokale Hausbanken starten auch bei
kleineren Projekten, wobei hier
regelmäßig nur wenig Erfahrung mit
BESS vorliegt

 EK-Anteil: 20 - 35% für 3 - 4%
(Durchschnittliche Aussagen der Banken, je
nach Vergütungsmodell mit dem Trader)

 Laufzeit: 8-13 Jahre (oft synchron zu Garantie-
Laufzeit)
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Integrierte Energeispeichersysteme
 Bankable Technology

 Bewährte Hardware

 Skalierbares, sicheres System

 Guarantees

 Leistungsgarantie

 Produktgarantie

Kundenspezifische Anwendungen
 Intelligente Steuerung & Regelung

 Sichere Anbindung an
Netzbetreiber, Kunden,
Erzeugungssysteme

 Zugang zu relevanten Märkten

 Geschäftsmodell
 Zuverlässiger Handel mit

Optimierungsalgorithmus
 Vertragsstrukturen

Lifecycle management
 Erfahrene Projektpartner

 EPC- & Integrator-Expertise

 Technisches Know-How und Referenzen

 Service

 Langfristige Serviceverträge

 Garantierte Systemverfügbarkeit

Schlüsselfaktoren für ein erfolgreiches Batteriespeicherprojekt



Fulfillment & Service – Sicherung des Erfolgs Ihres
Geschäftsmodells
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Projektplanung und Realisierung

 Leistungen von der Projektplanung bis zum
End-of-Life des Batteriesystems

 Zuverlässige und termingerechte
Installation und Inbetriebnahme

 Generalunternehmerische Tätigkeiten

Wartung und Service

 24/7 Hotline Service

 Ersatzteilservice

 Remote- und Vor-Ort-Einsätze

 Kurze Reaktionszeiten für Remote- und Vor-
Ort-Einsätze

 97% Verfügbarkeitsgarantie

1

2

3 Verfügbarkeitsgarantie

Zuverlässige Servicepakete

Planung des gesamten Projektlebenszyklus



Für ein BESS-Projekt
müssen zwingend alle 4
Säulen betrachtet werden
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Verschiedene Aspekte haben einen
wechselwirkenden Einfluss aufeinander – nur wenn
alle 4 Säulen gründlich geklärt sind, kann ein BESS-
Projekt erfolgreich umgesetzt werden



FAQs
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Melden sie sich bei Fragen gerne!



Vielen Dank für die
Aufmerksamkeit
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